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1. Funcionamento

A comissao funciona da seguinte maneira, um valor “comissao” é aplicado no cadastro do produto (Com. Unit
R$ou Comissao %), sendo retirado esse valor do preco final pago pelo cliente.

Esse valor da comissao pode ser passado ao funcionario integralmente ou somente uma parte, e isso depende
exclusivamente de como esta cadastrado o campo (Comissao) no cadastro do funcionario, pois estando 100% o valor
repassado sera toda a comissao, abaixo de 100% o valor sera o equivalente a porcentagem configurada, conforme a

comissao conquistada.

2. Configuracoes

Existem duas configuraces para as comissoes, em que uma é feita no Cadastro de Produtos e a outra no

Cadastro do proprio usuario. Primeiramente sera detalhado como proceder com o Cadastro de Produtos.

2.1. Cadastro de Produtos

No Linx Big entre no menu Cadastros > Produtos > Produtos, ou pelo botao na barra de menu rapido e
informe o produto que deseja atribuir comissao quando for vendido. Va a aba Outros Dadosdeste cadastro e na
secao Comissoes e Vale Dinheiro determine o valor da comissao que podera ser em RS reais {por unidadelou %

porcentagem.
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Produto: 1238002 - ANADOR 500 MG/ML GT3 10 ML
Navegagdc Manutengdo Filtroe  Exportar  Configuragdo  Utilitarios

Produtos - = ¥ H o * |«
Grade (Shift=F3) Edigdo (F2) |
Inf. Gerenciais Inf. Fornecedor I Oferecer I Dezconto guantidade I Controle de Lote I Fotos e Bula
Dados Outros Dados Precos I Inf. Medicamento | Inf. Fiscais I Barras Adicionais I Estoque Filiais I Pregos Filiais

omissdes e Vale Dinheiro

Comissdo unit. RS Comissdo %

[¥ Permite incluir produte por nome (WVendas, entradas, etc)

ale dinheiro RS Wale dinheiro % |7 Gerar etigueta de gdndola

| 0,00 | 0,00 | 0,00% [~ Férmula
[~ Desconsiderar na Conf. de Produtos no Caixa (Visivel & Cega)
Diversos
Controle Especial Descricdo do produto para Etiqueta
ISem Controle Especial j I
LocaliPrateleira Cod INBS Men=agem na venda

Comprar no Fornecedor

I |< Defina o Fornecedor = j _l

Menzagem da rede

Ind. de Arred. ou Trunc.: &  Ind. de Prod. Propria ou Terceiro: T

Codign  Descrigio Barras Principio Ative
I I I LI —, Pesquisar (F3)
Especificaciies | Grupos | Fabricantes | Cad. Ofertas | [~ Visualizar produtns com Cod. Barras gerado pelo Sistema @ Imprimir (F2)
Registros encontrados: & |

Figura 01 - Cadastro de Produto

No campo Com. Unit. R$ informe o valor em reais. Nesse campo o valor definido sera pago por "Unidades’

vendidas.

e Porexemplo: A Com. Unit. R$ do produto é de R$ 3,50, ao vender 5 unds do produto sera
calculado: 3,50 x 5=17,50

No campo Comissao % informe a porcentagem, ou seja, sera calculado a porcentagem paga pelo valor da

venda.

e Por exemplo: A Comissao % é de 2%, ao vender 5 unds do produto no valor de R$ 1,50, obtem-se o
total da venda de R$ 1,50 x 5 = 7,50. A comissao sera calculada sobre o valor da venda: R$ 7,50 x 2% = 0,15

Esta configuracgao varia de acordo com o que for melhor ao efetuar os pagamentos, as duas opgoes funcionam

em igual teor.

C

Farma



2.2.Cadastro de Usuarios

Em seguida, entre no menu Cadastros > Usvarios > Usuarios e entre no cadastro do usuario para definir a

comissao que sera recebida sobre a comissao do produto.

e Por exemplo: como no exemplo acima o produto tem 2% de comissao a cada unidade vendida, porém
o usuario que efetuou a venda tem 50% de comissao, logo este recebera apenas 1% de comissao. Se tivesse 100% em
seu cadastro, receberia os 2%. Na venda de 5 unds: R$ 1,50 x 5 unds = 7,50 x 2% = 0,15 x 50% = 0,075

Observe como devera ficar a configuracao no cadastro do usuario.

Usudrio: TESTE
Mavegagdo Manutengde Filtro  Exportar  Cenfiguragdc
Usuarios - = BH e (x| A
Grade (Shiﬂ+F3}| Edicgio (F2) Ilntegrag:ﬁes I
Dados | Permizssies Supervisurl Metas por Grupul Curnissﬁul Cumprasl Anutag:ﬁesl
Codigo Nome — Impressdo Digital
| 1 [TESTE
Endereco Bairro
[este [IsTAALEGRE
Cidade (Obsoleto - sera removido) uF CEP CPF
[ Matozinhos [ue  ~||ss720-867  |123.287.800-89
Cidade RG
[MG - atozinhes |
Telefone Perc. Comizsdo Yendedor Entregador  Data de Masc. Part. Sug. Cont.
|( )9317-5730 | 0,00% f5 | IN | | IN |
Grupo de Usudrio
| 2002 |ADMINISTRATIVO = -]
Senha Senha Supervisor Ativo  Desc. Ctas Receber Trocar Senha?
[ [ [s =l| 0,00% |N |
Observacies Filial
| | |« Defina a Filial = ~|
Data Admissdo Data Demissdo Piz Pazep Nimero da Carteira
i i | |
C.Corrente  Ag.  Banco Celular [® senna Farm. Pop.;
I I I I{ Defina o Banco = j I( bo- I
E-mail
I Obter Digital Salvar Digita
Codigo Nome i, Pesquisar (F3)
I =) imprimir (F9)

Registros encontrados: 1

Figura 02 - Cadastro de Usuarios
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Caso um determinado grupo de produtos tenha um tipo de desconto configurado e algum usuario conceder
um desconto maior do que ja esta permitido, o Redutor de Comissaes sera ativado.

Os valores de comissdes a serem pagos, poderao ser visualizados por meio de dois relatorios mais comumente
utilizados: Comissoes Demonstrativo e Comissoes Unitaria.

Se o valor da comissao do produto estiver definido em R$ reais, deve-se visualizar o relatorio Comissoes
Unitaria, se for em % porcentagem, visualize o relatorio Comissoes Demonstrativo, onde apenas neste sera possivel

o calculo e a visualizagao do redutor de comissoes.

AN

Farma



